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DBS Metal Baca Sistemleri, farkli projelere
0zgln tasarimlarla yaklasmayi strdGrtyor

BS Metal Baca Sistemleri'nin
Dsektérdeki konumuna iligkin

bilgilendirmelerde bulunan M.
Ergiin Akin, 2020"nin ilk ¢eyregini geride
brraktigimiz bu dénemlerde éntimiizdeki
doneme iligkin planlama ve ongortile-
rinden bahsederek degerlendirmelerde
bulundu. DBS Metal Baca Sistemleri'nin
aldig: geri bildirimler ¢ok 6nem verdigi-
nin altini ¢izerek s6zlerine baslayan M.
Ergiin Akin, “Miisterilerden aldigimiz
geri bildirimler ve sektdr paydaslarimizin
diislinceleri neticesinde sunu soyleyebili-
rim; 16 yillik sektor, 20 yillik mithendislik
tecriibemize dayanarak hem ailemizden
aldigimiz hem de akademik egitimin
katkilariyla giiven, kalite, siirdiiriilebi-
lirlik odakl ve gelisime agik bir firma
kiiltiirimiiziin olustugunu diisiiniiyoruz.
Amacimiz: ekibimiz, tedarikgilerimiz ve
¢6ziim ortaklarimizla beraber bu yolda
emin adimlarla ilerleyerek, teknolojiyi
siirekli takip eden, miithendislik normla-
rina uygun, oncelikle yurtiginde ve daha
sonra yurtdisindaki hedef pazarlarda ilk
akla gelen ¢6zUim ortagi firma olmaktir”
dedi.

M. Ergiin Akin: “16 yildir sadece
baca sistemlerine ve yan iiriin
gruplarina odaklaniyoruz”

Sektorde s6z sahibi olan kurum ve
kuruluslarin raporlarini ve tahminlerini
incelediklerinde, 2020 yilinda gegtigimiz
yila gore biiylime oranlarinda hatiri
sayilir bir artis olacag1 éngdrdiiklerini
belirten M. Ergiin Akin, s6yle devam
etti: “Firmamizin da bu yildan beklentisi,
her ne kadar tilkemiz kritik bir bolgede
olsa da i¢ dinamiklerimizde herhangi bir
beklenti (se¢im, yonetim degisikligi vs.)
olmadigindan ekonomik gostergelerin
yukar1 dogru ivmelenmesidir. Buna para-
lel olarak biz de firmamizin yatirimlaria
devam edecegiz.”
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DBS Metal Baca Sistemleri’nin {iriin
gruplar ve triinlerinin 6ne ¢ikan 6zel-
liklerinden de bahseden M. Ergiin Akin,
“Firmamizin 16 yillik marka yolculugun-
da sadece baca sistemlerine ve yan {iriin
gruplarina odaklanmasi ile sektorde gii-
venilir bir yere sahip oldugu kanaatinde-
yiz. Ulkemizin hemen hemen her yerinde
binlerce projede firmamizin iirtinlerini
gormek miimkiindiir. Paslanmaz gelik
baca sistemleri iireticisi olarak konut tipi
(EN 1856), serbest duran (EN 13084) ve
yliksek basin¢li kojenerasyon & trijene-
rasyon tesislerinin (H tipi) atik gaz baca-
lar1 ad1 altindaki tiim sistemlerde kalite
belgesine ve tecriibeye sahip yurti¢indeki
sayil firmalardan biriyiz. Miisterilerimi-
zin farkli projelerine 6zgiin tasarimlarla
inovatif yaklagimimiz, ¢6ziim odakl bir
firma oldugumuzun gostergesidir diye
diistinliyoruz” dedi.

“Ulkemizin belirli bolgelerinde
bayi agimiz1 olusturduk ve yeni
¢oziim ortaklarimizi sisteme
dahil etme calismalarina hizla
devam ediyoruz”

Dagitim ve satis konusunda nasil bir po-
litika izlediklerine de deginen M. Ergiin
Akin, su noktalara degindi: “Firmami-
zin satis politikas1 piyasanin ihtiyag ve
taleplerine gore siirekli degisiyor. Her

ne kadar yerel gaz dagitim kuruluglarin-
da baca sistemi tasarim ve standartlar:
oturmus olsa da maalesef karsimiza
¢ikan teknik sartnamelerin hala giincel
standartlar1 takip etmeyen bir yapida
oldugunu gérmekteyiz. Dolayistyla

tiim treticilerin seri tiretim planlamasi
ve stok yonetimi konusunda yasadig:
problemleri firmamiz da yasiyor. Bu
planlamalardaki revizyonlar ister istemez
satisa da yansiyor. Sektoriimiizde bayilik
sistemi modeline ¢ok sik rastlamasak da
her iiretim sisteminde oldugu gibi bayilik
sistemi de markamizin olmazsa olmaz
satis modellemelerinden biridir. Ulke-
mizin belirli bolgelerinde bayi agimizi
olusturduk ve yeni ¢dziim ortaklarimizi
sisteme dahil etme galigsmalarina hizla
devam ediyoruz.”

“Giivenilir ve kalic1 bir
marka olarak sektordeki
oncii kuruluslardan biri olma

yolunda hizl1 ve emin adimlarla
yiiriimeye devam ediyoruz”

Fiyat-kalite dengesini nasil koruduklarm-
dan ve bu anlamda nasil bir strateji uy-
guladiklarindan da bahseden M. Ergiin
Akin, son olarak 2018 yilinda tasindiklar:
Ankara’daki yeni fabrikalarindan s6z
etti: “Maalesef son yillarda iilkemizde
yasanan ekonomik sikintilar neticesinde
ozellikle yap1 malzemeleri grubundaki
driinlerde fiyat-kalite dengesini koru-
mak oldukga gii¢. Bu sikintilar: agsmak
icin kimi firmalar ihracat tarafina agirhik
vermeyi, kimi firmalar maliyetlerinde
ciddi tasarruflara gitmeyi, kimi firmalar
da kii¢lilmeyi tercih etti. DBS Baca olarak
fiyat-kalite dengesini korumadaki stra-
tejimiz; piyasa kosullarini g6z oniinde
bulundurarak standartlar gergevesinde
minimum maliyetle, maksimum verim
alabilecegimiz tiretim, yonetim, satis
operasyonlarini gergeklestirmek ve kriz-
leri firsata ¢evirmektir. Bununla beraber
glivenilir ve kalic1 bir marka olarak
sektordeki 6ncili kuruluslardan biri olma
yolunda hizli ve emin adimlarla yiirtime-
ye devam ediyoruz. Ayrica 2017 yilinin
sonlarina dogru firmamizin satis istatis-
tiklerini inceledigimizde, yurti¢inde agur-
lik olarak prestijli projeleri bulunan An-
kara merkezli miisteri profili tarafindan
tercih edilen marka oldugumuzu gordiik.
Mevcut ve potansiyel is baglantilarimizin
Ankara’da olmasi sebebiyle bu karari
alarak, 2018 yilinin basinda tagmma siire-
cimiz basladi ve kisa siirede fabrikamizi
Ankara’da isletmeye aldik. 2019 yilinda
da makine parkurumuzu genisleterek
iretim operasyonumuza teknoloji ve ka-
lite ile ilgili 6nemli katkilar sagladik. Yeni
yerimizde yenilik¢i bir anlayisla yeni ekip
arkadaglarimiz ve ¢6ziim ortaklarimizla
birlikte miisterilerimizin memnuniyetini
en 6nde tutarak hedefledigimiz biiyiime
rakamlarina ulasmay: planliyoruz.”




